
 
 
 

 
 

    
    
    
    
    
    

StaffPoland Sp. z o.o.StaffPoland Sp. z o.o.StaffPoland Sp. z o.o.StaffPoland Sp. z o.o. jest agencją zatrudnienia od kilkunastu 
lat świadczącą kompleksowe usługi doradcze w zakresie 
rekrutacji, outplacement i zarządzania kadrami. Pełny profil 
działalności na stronie www.staff.plwww.staff.plwww.staff.plwww.staff.pl. 

 

 
 
 
 

 

 
Naszym klientem jest wiodący zagraniczny producent i dystrybutorproducent i dystrybutorproducent i dystrybutorproducent i dystrybutor profesjonalnego sprzętu  profesjonalnego sprzętu  profesjonalnego sprzętu  profesjonalnego sprzętu 
treningowego dla treningowego dla treningowego dla treningowego dla centrówcentrówcentrówcentrów fitness, wellness & SPA fitness, wellness & SPA fitness, wellness & SPA fitness, wellness & SPA. Firma od kilku lat aktywnie rozwija swoją 
działalność, analizując zmiany stylu życia Polaków oraz wychodząc naprzeciw ich potrzebie 
dbania o kondycję fizyczną i atrakcyjny wygląd.   
 
Naszą ofertę pracy adresujemy do osób z doświadczeniem w sprzedaży B2B, które chciałyby 
rozwijać swoją karierę w nowoczesnym i dynamicznie rozwijającym się sektorze gospodarki. 
Wybranej kandydatce lub kandydatowi oferujemy profesjonalne szkolenia, ciekawą i 
samodzielną pracę oraz atrakcyjny pakiet wynagrodzenia.   
 

Regionalny Regionalny Regionalny Regionalny Przedstawiciel HandlowyPrzedstawiciel HandlowyPrzedstawiciel HandlowyPrzedstawiciel Handlowy    
 

 

Polska Północna 
     

RRRRef. ef. ef. ef. EFPEFPEFPEFP    
    
    
ZadaniaZadaniaZadaniaZadania:   
� Sprzedaż produktów firmy na terenie Polski Północnej  
� Analiza lokalnego rynku oraz rozwój bazy klientów – kluby fitness & wellness, centra 

beauty & SPA, siłownie, ośrodki rekreacyjne, hotele i hurtownie sprzętu sportowego 
� Przygotowywanie ofert oraz prowadzenie negocjacji handlowych 
� Dbanie o wysoką jakość usług oraz współpraca z działem obsługi klienta w zakresie 

realizacji zamówień 
� Promowanie profesjonalnego wizerunku firmy w kontaktach z klientami zgodnie ze 

standardami korporacyjnymi 
 
Wymagania:Wymagania:Wymagania:Wymagania:   
� Wyższe wykształcenie   
� Min. 2 lat doświadczenia w sprzedaży B2B (doświadczenie w telesprzedaży będzie 

dodatkowym atutem)  
� Mile widziana znajomość sektora fitness, wellness & SPA lub doświadczenie w 

sprzedaży innych produktów/ usług dla sektora sportu i rekreacji 
� Zainteresowanie tematyką sportu i zdrowego stylu życia 
� Dobra Dobra Dobra Dobra praktycznapraktycznapraktycznapraktyczna znajomość jęz. angielskiego znajomość jęz. angielskiego znajomość jęz. angielskiego znajomość jęz. angielskiego    
� Znajomość technik sprzedaży i negocjacji  
� Umiejętność budowania długotrwałych relacji z klientami 
� Samodzielność, elastyczność, dobra organizacja pracy 
� Prawo jazdy kat. B   
 

 

Prosimy o przesłanie CVProsimy o przesłanie CVProsimy o przesłanie CVProsimy o przesłanie CV    z podaniem numeru rz podaniem numeru rz podaniem numeru rz podaniem numeru referencyjnegoeferencyjnegoeferencyjnegoeferencyjnego EFP EFP EFP EFP    na adres ena adres ena adres ena adres e----mailowy:mailowy:mailowy:mailowy:    
 

praca@staff.plpraca@staff.plpraca@staff.plpraca@staff.pl     
 

 
Prosimy o dopisanie klauzuli „Wyrażam zgodę na przetwarzanie moich danych osobowych dla potrzeb 
niezbędnych dla realizacji procesu rekrutacji zgodnie z ustawą z ustawą z dnia 29 sierpnia 1997 r. o ochronie 
danych osobowych (tekst jednolity: Dz. U. z 2002 r. Nr 101, poz. 926 ze zm.)” 

 
 


